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周辺の地域特性や処方箋応需枚

数そして、潜在患者数などがわかり、
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出店候補地周辺の人口や世帯数、競合店情報や
処方箋応需枚数を算出して立地診断や検討に利
用できます。 

2 お問い合わせ 
株式会社ワイ・ビー・シー  システム営業部 

045-432-9804        inquiry@ybco.co.jp  

戦略・方針の検討時にスピーディーな判断が可能になり、 
業務コストの削減と増収・増益につながります。 

店舗開発 

来店顧客から売上等の現状分析が可能です。 
広告や看板の発案や効果測定に活用できます。 

介護圏分析機能搭載。 
高齢者人口や要介護・要支援人数を推計します。 
介護用品販売の検討に利用できます。 

診療圏分析機能搭載。 
周辺の潜在来院患者数を予測できます。 
誘致する診療科目の選定やドクターへの説得に利用
できます。 

クリニック誘致 

介護用品販売 顧客分析・広告宣伝 

分析例（ほんの一例です。詳細はお問い合わせください） 

処方箋応需枚数と施設の位置を表示 診療圏分析で来院患者予測 

要介護者数の表示 顧客分析 

処方箋枚数が多いが医院と競
合店が少ない場所などが視覚
的にわかります。 

地域の人口と受療率から、来院患者予測ができます。クリ
ニックを誘致する際の診療科目の検討などに利用できます。 

地域の要支援・要介護推計人口や、介護施設を地図に
表示します。 

新聞の折り込みチラシや看板設置などで、実施前後を比
べて繰り返すことで最適な宣伝活動ができます。 


